


Brandmeldetechnik

Sprachalarmierung

Videotechnik



NSC – innovative Sicherheitstechnik ohne Kompromisse.



G R E N Z E N  Ü

Anja Diekmann • Auftragssachbearbeitung / Vertriebssupport

NSC Hellas S.A

NSC Middle East FZ-LLC

NSC Soluções de Segurança LDA

NSC Beveiligingstechniek B.V.

NSC Italia Sistemi di Sicurezza Srl

NSC Sistemas de Seguridad S.L.



B E R S C H R E I T E NG R E N Z E N  Ü

Wir überschreiten Grenzen. Nicht nur, wenn es um die Frage geht, was  

in Sachen Sicherheitstechnik machbar ist, sondern auch im geogra- 

fischen Sinne. Von Beginn an gehört die internationale Ausrichtung mit 

zu unserem Firmenkonzept. Heute sind wir mit internationalen Nieder-

lassungen in Spanien, den Niederlanden, Italien, Portugal, Griechenland, 

Dubai und Indien vertreten. Unsere Produkte werden in mehr als 35 Länder 

exportiert, und der Auslandsanteil unseres Geschäfts liegt bei 30 bis 40 

Prozent – mit steigender Tendenz. Die Präsenz auf zahlreichen inter- 

nationalen Messen im In- und Ausland komplettiert unsere globalen  

Aktivitäten und ist auch eine Facette von praktizierter Kundennähe.

Aus dem Herzen Ostwestfalens in die Welt . 

NSC Sicherheitstechnik –  international aufgestellt .

NSC India



A U S S E R G E W Ö H N L I C H E  K O M P E T E N Z

NSC-Brandmeldetechnik:

	

	 Einzigartige  
	 Leistungsmerkmale 

	 Hervorragende Qualität 

	 Bester Service und Support 

	 Umfassendes Know-how 

	 Zukunftssicher

Professionelle Brandmeldetechnik –  

made in Germany. Sicherheit in jeder Hinsicht .

Andreas Töpfer • Leitung Produktion/Lager

Das wichtigste Geschäftsfeld bei NSC ist die Brandmeldetechnik.  

Auf unsere Kompetenz in diesem Bereich können wir schon ein bisschen 

stolz sein. Basis dafür ist die über 30-jährige Erfahrung der Gründungs- 

gesellschafter Felix Buß und Andreas Diekmann. Von der Entwicklung 

hochqualitativer Produkte gemäß DIN EN-Standards, VdS und ISO 9001 

über die eigene Produktion am Hauptsitz Bielefeld bis hin zu Schulungen 

und Support bilden wir eine komplette Prozesskette ab, die in der Branche 

deutlich über dem Standard liegt.



A U S S E R G E W Ö H N L I C H E  K O M P E T E N Z

„Gut, zu sehen, dass die selbst
entwickelten Produkte die  
Erwartungen der Kunden  
meistens noch übertreffen.“ 

Felix Buß • Geschäftsführer und Leiter Entwicklung



I D E E N  V E R W I R

Die erfahrenen NSC-Enwicklungsingenieure und talentierten Nach-

wuchskräfte widmen sich Tag für Tag anspruchsvollen Aufgaben.  

Ein Ergebnis dieses zielgerichteten „Denksports“: die seit Jahren welt-

weit überaus erfolgreichen und perfektionierten Brandmelderzentralen 

Solution F1 und F2. Die Zentralen beherrschen parallel zwei Protokolle 

(Apollo und Hochiki). Aber auch die zum Teil sehr spezifischen Anfor-

derungen unserer Kunden werden gerne als Herausforderung angenom-

men – und mit Sachverstand, Kreativität und einer gesunden Portion 

Ehrgeiz stets erfüllt. 

Die eigene Entwicklung innovativer Produkte –  

Herausforderung und Leidenschaft zugleich.

K L I C H E N



Platinen-Prototypen: Bestückung mit einem Halbautomaten

K L I C H E N



Z I S E  F E R T I G U N GP R Ä

24h
Qualitätsdauertest

Michael Grätz • Produktion



Z I S E  F E R T I G U N GZ I S E  F E R T I G U N GP R Ä

Von qualifizierten Mitarbeitern gewissenhaft montiert – in der eigenen 

Produktionshalle verschmelzen die hochwertigen Komponenten zu 

Produkten in herausragender Qualität. Dabei hat die Präzision oberste 

Priorität. Jede Zentrale wird im 24-Stunden-Qualitätsdauertest auf Herz 

und Nieren geprüft, bevor sie den Weg zum Kunden antritt.

Unser „Flaggschiff“, die Solution F1-Brandmelderzentrale, ist modular 

aufgebaut, wird nationalen und internationalen Normen und Anforderun-

gen gerecht und ist – nachprüfbar – kompatibel wie keine andere. Die 

Solution F1 bietet zudem vielfältige individuelle Ausstattungsvarianten 

und Ausbaumöglichkeiten.

Der klare Vorteil der  eigenen Produktion :

Immer zu wissen, was man tut .



Die Sprachalarmierung hat sich zu einem der wichtigsten Gebiete im  

Bereich der Sicherheitstechnik entwickelt. Dementsprechend misst auch 

NSC diesem Thema höchste Bedeutung bei. Unsere Audiomanagement- 

systeme wurden praxisnah, vor allem für die Bedürfnisse von Einrich-

tungen konzipiert, in denen viele Menschen zu unterschiedlichen Zeiten 

unterhalten, informiert und gegebenenfalls evakuiert werden müssen. 

Selbstverständlich sind sie VDE- und EN-zertifiziert und arbeiten hervor-

ragend mit NSC-Brandmeldeanlagen zusammen. Systeme, die perfekt 

aufeinander abgestimmt sind und sich ideal ergänzen.

NSC- Sprachalarmierung  macht Informationen  

verständlich – der gute Ton für mehr Sicherheit . 

K L A R E  A N S A G E N



K L A R E  A N S A G E N



H I G H  D E F I N I T I O N



H I G H  D E F I N I T I O N

Im Geschäftsfeld Videoüberwachung ist NSC ebenfalls aktiv. Die in einer 

eigenen Gesellschaft geführte Marke „NSC Videotechnik GmbH“ mit Sitz 

in Düsseldorf liefert skalierbare Sicherheitssysteme für anspruchsvolle 

Anforderungen und hat sich in kurzer Zeit erfolgreich am Markt etabliert.  

Von der HD-Videoüberwachungstechnik via Koaxialkabel bis hin zur 

modernen IP-Technik – alle Komponenten sind von FullHD bis 4K UHD 

erhältlich und sorgen für bestmögliche Lösungen. Das innovative 

NSC-SYSTEM integriert die komplette Videoüberwachungs-Technologie.

Übersichtlich und mit hohem Bedienkomfort. Auch hier gilt: Das Beste 

ist gerade gut genug.

Gestochen scharf sehen: mit NSC-Videotechnik  

alles im Blick – jederzeit und von überall .



Logistikzentren

„Unsere Brandmelderzentralen 
Solution F1 und F2 sind weltweit 
erfolgreich und bewährt.“

Andreas Diekmann • Geschäftsführer

Bahnprojekte



G U T  G E M A C H T

Jedes Projekt, jeder Kunde hat individuelle Ziele und Anforderungen.  

Das ist es, was die Sicherheitstechnik so interessant macht. Eine Vielzahl 

von Auftraggebern vertraut bereits auf unsere Produkte und unsere 

Fachkompetenz. So umfasst die Liste der Referenzen eine große 

Bandbreite – von Flughäfen- und Bahnprojekten über Büros, Hotels und 

Banken bis hin zu Lagerhallen und Industrieanlagen. Als besonders 

außergewöhnlich sei hier das „Independent Deepwater Petroleum 

Terminal“ in Malaysia genannt, das auch in der internationalen Fachpresse 

gewürdigt wurde. Und außerdem: namhafte Logistikzentren mit bis zu 

8.500 adressierbaren Teilnehmern.

Anspruchsvolle Projekte  für verschiedenste  

Einsatzbereiche – weltweit erfolgreich realisiert .

Bürogebäude Hotels Industrieanlagen

128
Zentralen im 

Netzwerk



S U P P O R T  I N K L U S I V ES U P P O R T  I N K L U S I V E

Dass Betriebe, die unsere Anlagen installieren, rundum von uns unterstützt 

werden, gehört zum Selbstverständnis von NSC. Wir garantieren dauer- 

haften Support und lassen unsere Kunden nicht allein. In Schulungen, Work-

shops und Trainings – auch vor Ort – erwerben Planer, Techniker und Ver-

triebler Fachwissen, das sie für ihre Projekte sinnvoll und gewinnbringend 

einsetzen können. Unser zunehmendes Angebot von Online-Schulungen 

erfreut sich großer Beliebtheit. Damit dem kontinuierlichen Firmenwachs-

tum adäquat begegnet werden kann, beschäftigt NSC bereits über 100 qua-

lifizierte, hochmotivierte Mitarbeiter, 30 Prozent davon im Ausland. Schnelle 

Auftragsabwicklung, prompte Auslieferung – bei uns tägliche Praxis.

Vorsprung durch Wissen – Schulungen sind 

integrierter Bestandteil unseres Kundenservices. 



S U P P O R T  I N K L U S I V ES U P P O R T  I N K L U S I V E

Frank Albrecht • Technical Support, Training

1.000
Teilnehmer pro Jahr

Mehr als 



V I S I O N E N  G E S T A L T E N

Mit einem Ziel vor Augen und mit starkem Willen – so fing die Erfolgs- 

geschichte der NSC Sicherheitstechnik an, und so gehen wir auch in eine 

spannende Zukunft. Wir arbeiten weiter an der Perfektionierung unserer 

Produkte und an Lösungen, die der Zeit immer einen „Tick“ voraus sind. 

Das Unternehmen soll weiter wachsen, auch mit neuen internationalen 

Niederlassungen. Aber trotz aller Perspektiven – eins werden wir nicht 

aus den Augen verlieren: die Bodenständigkeit und Verlässlichkeit eines 

inhabergeführten ostwestfälischen Unternehmens.

Die Entwicklung der   Zukunft  fängt heute an.  

Wir nutzen die Chance, daran mitzuarbeiten.



V I S I O N E N  G E S T A L T E N

Kontinuität

Wachstum

Integrität



I H R  K O N T A K T

Grete-Hermann-Str. 6    
33758 Schloß Holte-
Stukenbrock
Tel. +49 (0) 5257 97799-0     
Fax +49 (0) 5257 97799-29
www.nsc-sicherheit.de    
info@nsc-sicherheit.de

Vertrieb Niederlassung Nordwest
Uwe Kriegisch
49191 Belm-Icker
Fon +49 (0) 54 06.8 06 97 27
Mobil +49 (0) 172.2 89 89 64
u.kriegisch@nsc-sicherheit.de

5

Vertrieb Niederlassung Berlin
Lutz Lange
13125 Berlin
Fon +49 (0) 30.81 868 200
Mobil +49 (0) 1 72.5 47 98 84
l.lange@nsc-sicherheit.de

6

Vertrieb Rauchansaugsysteme 
(bundesweit)
Udo Stein
64665 Alsbach-Hähnlein
Fon +49(0) 61 55. 709 95 75
Mobil +49 (0) 172.2 89 89 55
u.stein@nsc-sicherheit.de

9

Vertrieb Niederlassung Bayern
Thomas Schön
86529 Schrobenhausen
Fon +49 (0) 82 52.90 56 25
Mobil +49 (0) 172.2 89 89 65
t.schoen@nsc-sicherheit.de

8

Vertrieb Niederlassung Nordost
Rainer Priebels
19399 Techentin
Fon +49 (0) 3 87 27.8 01 83
Mobil +49 (0) 172.2 89 89 63
r.priebels@nsc-sicherheit.de

1

Vertrieb Niederlassung West
Alexander Michel
41189 Mönchengladbach
Fon +49 (0) 21 61.999 8 666
Mobil +49 (0) 172.2 89 89 59
a.michel@nsc-sicherheit.de

2

Vertrieb Niederlassung Südwest
Frank Schade
55765 Dienstweiler
Fon +49 (0) 67 82.98 38 58
Mobil +49 (0) 172.2 89 89 56
f.schade@nsc-sicherheit.de

ab 01.09.2022 zusätzlich:
Florian Stumpf
67150 Niederkirchen
Mobil +49 (0) 172.5 47 93 37
f.stumpf@nsc-sicherheit.de

3

Vertrieb Niederlassung 
Baden-Württemberg
Rainer Kunzelmann
73249 Wernau
Fon +49 (0) 71 53.9 28 89 09 
Mobil +49 (0) 172.2 89 89 67
r.kunzelmann@nsc-sicherheit.de

4

Vertriebsleitung
Alexander Bartling
32257 Bünde
Fon +49 (0) 52 23.7 92 42 16
Mobil +49 (0) 172.2 89 89 66
a.bartling@nsc-sicherheit.de

Vertrieb/Key Account Management 
Maik Schneising
Fon +49 (0) 30. 9 21 00 65 41 
Mobil +49 (0) 172. 2 89 89 60
m.schneising@nsc-sicherheit.de

Vertrieb/Key Account Management 
Alexander Koch
Fon +49 (0) 71 21. 695 10 08
Mobil +49 (0) 174. 289 80 48
a.koch@nsc-sicherheit.de

Vertrieb Niederlassung Ost
Mario Reichardt 
04451 Borsdorf OT Panitzsch
Fon +49 (0) 3 42 91.3 33 39
Mobil +49 (0) 172.2 89 89 57
m.reichardt@nsc-sicherheit.de

7

Grete-Hermann-Str. 6    
33758 Schloß Holte-
Stukenbrock
Tel. +49 (0) 5257 97799-0     
Fax +49 (0) 5257 97799-29
www.nsc-sicherheit.de    
info@nsc-sicherheit.de



5

2

1

4

3

6

9

8

7

NSC Sistemas de Seguridad S.L.
Enrique Castellanos-Jimenez
www.nsc-sistemas.es

NSC Hellas S.A.
Angelos Karathanos
www.nsc-hellas.gr 

NSC Sistemi di Sicurezza Sr
Carlo Ficano, Massimo Facchin
www.nsc-italia.it

NSC Beveiligingstechniek B.V.
Ralf van Gastel, Roland Vaessen
www.nsc-beveiligingstechniek.nl

NSC Soluções de Segurança 
António Moreira, Ilídio Pinto 
www.nsc-portugal.pt

NSC Middle East DMCC
Ali Aaftab 
www.nsc-middle-east.ae 

NSC India Fire Safety Pvt Ltd.
Muhammad Pervez Khan  
Faroque Sheikh
www.nsc-india.com



NSC Sicherheitstechnik GmbH    www.nsc-sicherheit.de


