
Prodajni 
 predstavnik (m/ž)

Sustava tehničke zaštite

za Jugoistočnu Europu

NSC Sicherheitstechnik GmbH je srednje veliki proizvođač protupožarnih alarmnih sustava sa sjedištem u Bielefeldu, 
Njemačka. Naša ključna kompetencija leži u razvoju i proizvodnji najsuvremenijih adresabilnih vatrodojavnih centrala, 
koje čine jezgru međunarodno odobrenih protupožarnih sustava.

Kako bismo dodatno ubrzali naš uspješan rast, tražimo prodajnog predstavnika (m/ž) za Sustave tehničke zaštite 
(Sustavi za dojavu požara i Sustavi alarmnog uzbunjivanja) za Jugoistočnu Europu, po mogućnosti sa sjedištem na 
području Zagreba.

Vaš zadatak će biti pronalaženje novih kupaca za naše inovativne sigurnosne sustave, obilazak i održavanje odnosa te 
komercijalna i tehnička podrška postojećim klijentima.

Vaše radne aktivnosti protezat će se od identifi ciranja potencijalnih kupaca i prodajnih kanala, organiziranja prezentacija 
proizvoda te informiranje i savjetovanje klijenata o proizvodima i tvrtki do pružanja tehničke podrške za specifi čne pro-
jekte te pripreme ciljanih, konkurentnih ponuda, uključujući osiguranje pristiglih narudžbi.

Bit ćete aktivno uključeni u kreiranje i provedbu prodajne i marketinške strategije, prepoznavanje  potrebe za obukom te 
redovito izvještavanje nadređenih o napretku na terenu i ostvarenim ciljevima.

Jesmo li pobudili vaš interes? Naš odjel ljudskih 
resursa s nestrpljenjem očekuje vašu detaljnu prijavu, 
u kojoj ćete navesti očekivanu plaću i najraniji mogući 
datum početka.

Molimo pošaljite svoju prijavu poštom ili e-mailom 
(personal@nsc-sicherheit.de).

Što Vas čini pravim kandidatom:

  Minimalno 2-3 godine iskustva u prodaji

  Odlično poznavanje industrije u području tehničke zaštite

  Razvijene komunikacijske, prodajne i pregovaračke vještine

  Tehničko razumijevanje

  Završeno školsko obrazovanje (VSS)

  Odlično poznavanje MS Offi ce paketa

  Aktivno korištenje Engleskog jezika u govoru i pismu

  Analitički, konceptualni način razmišljanja i djelovanja

  Samouvjerene komunikacijske vještine kod 
 pregovaranju i ugovaranju

  Visok stupanj inicijative, motivacije, 
 samoorganizacije i usmjerenosti na rezultate

  Spremnost na terenski rad i stalna putovanja

  Vozačka dozvola B kategorije; aktivni vozač

Mi Vam nudimo:

  Zanimljiv posao s puno perspektive

  Svestrano područje rada s velikom kreativnom slobodom

  Prikladna plaća

  Službeno vozilo Mercedes, BMW ili Audi (ili slično)

  Ugodno radno okruženje u ambicioznom i motiviranom timu

  Ugovor na neodređeno s probnim radom u 
 trajanju od 6 mjeseci

  Osiguranu informatičku opremu za rad (laptop i mobitel)


